
 
 
 
Programa :

15:30h Obertura de portes i cafè relacional.

16:00h Recepció. Lliurament de documentació I acreditació gettingcontacts.
16:40h Benvinguda Pimec i gettingcontacts.
16:50h Conferències de 20 minuts
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
17:10h       
 
 
 
 
 
 
 
 

                   
17:30h                   Dinàmica de reunions i inici trobades 1 a 1.

        -Detallada explicació de com realitzar les reunions.
 
17:40h Pausa café & casual networking (20 minutos). 
 
18:00h Inici de reunions. Dinamitzades per gettingcontacts.

Agendes personals coordinades entre tots els participants.  
Sala Networking: Agenda personal de 8 a 12 reunions de 15 minuts.
 

20:00h  Fi de la jornada. 

Estratègia de Creixement per Pimes i Startups
Growth marketing 
Gerard Compte Ceo y fundador de Find that 
Lead.Empresari – emprenedor en sèrie. Expert en 
noves eines de marketing i de captació de noves 
oportunitats comercials ( leads).
www.findthatlead.com

La Teva Empresa 4.0 
Marketing digital per PIMES
Alberto Rodilla Ceo i fundador de “Brighid Studio”, 
Empresari, conferenciant, escriptor i un exemple de 
superació i lluita constant. Expert en marketing digital 
i branding , especialista en el sector esport, serveis i 
salud. www.bridghidstudio.com

Barcelona,  dijous 16 Febrer 2017 Pimec Audiori – Seu Pimec Barcelona 

Quality networking for business

Info	:	www.ge+ngcontacts.com			93	001	44	78		hola@ge+ngcontacts.com	
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